—

)
Strategische partners ’g
prond .

mgpsorm partnam sin
I hninen credren, ver
[ ————

Mensen en middelen

Walkn meseson e mi
g om ot pragc

-

i K, K il 1 st et

Waardepropositie

at v e Kl
an

problsam womt r apgeiost

[T —

Klantrelaties

e wumon e, e st g an e hematen
egde waao van de varschikenda typen

Klantsegmenten

gecrvim?
anta

R —

Kostenstructuur

i zim o

1 dn itk

o 501 08 KDBNEICILLY 3D [NSND MTTIR BT

v vartun bosien v ]

Inkomstenstromen

Vistis bt vanciarrceai? Waar £in o
oo b de s

ebouw? Vil 2in aker o
(O Wk oG B0 05 el MATE WCAE 0 DAVAI G vermany

batahn?
i o nkomsion s krfgen?

o

-\

N
\
Ve
o

LIO-dag
Business Model Canvas

Mariska Bout

Landelijk Expertisecentrum

Economie en Handel




b)

THE WORLD

> Floor 56100= |17 . ‘

12.3.2
13.1.4
14.2.1

z
The Business Model Canvas " Bedrijiseconomie Alleen havo tecei: Mariska / Thep = OV0/20103
Alleen vwo [E— 0.
Srategisene i | Ken- ﬂl Kantwaarde - | Klantrelaties () | Klanisegmenten ﬁ_
Partners activiteiten /3= |22 123 12

Bedrijfseconomie en het
Business Model Canvas: een ﬁ
didactische keuze

PEEPRPPIT

centen nascholing gevolgd. En nu is het bijna zo- Bt gt Oi {puas o '\,8
ver: bedrijfseconomie staat vanaf augustus op de @ ‘
lesroosters van scholen.

Een nieuw vak op het lesrooster roept al snel de
vraag op “wat is er zo anders?” of “kan ik het vak

25.9
20.2.5 Koersen

[Mensen / Middelen ; < ]
11.2.5 Schuldrest 17.10 ~,{’ Ujs €327
3 Dpn oS 2
Met het Business Model Canvas kun je een organisatie of onderneming haar klanten biedt. Met deze twee canvassen zijn 2111 s e
beschrijven, het waardepropositiecanvas geeft de reden van het be- een organisatie en de reden van bestaan voor die Ls 3973 Mereinicientie
staan van een organisatie en de klantkant van het waardepropositie- organisatie goed te beschrijven. Y o
canvas gaat om individuele (financiéle beslissingen), ofwel financiéle 328
zelfredzaamheid. Business Modal Carvs cL16
T ety wem | mtw—e emprre e B
I I et is inmiddels al weer bijna vier jaar geleden  Mariska Bout en }‘{ ‘m& !" { 4':
dat het rapport “Van M&O naar Bedrijfseco- Theo Roos
nomie, ondernemerschap en financiéle zelf- !‘P}!PES !]l?pl‘&!l QSIIEII Jstuk  25.1 II!I(!)IIISICII
redzaamheid” het daglicht zag. Bijna vier jaar dat r—-.......'. - - L2 5.8 R
we bezig zijn met een nieuw examenprogramma, é “54 et : 11t
een nieuw vak. Inmiddels is er een syllabus voor | s
het examen, een handreiking en hebben veel do- Ererd
j 21,12
30:4 3
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Doel

Het aanreiken van een didactische lesvorm om je leerlingen:

1. het Business Model Canvas te laten analyseren, evalueren en creéren;
2. (21e eeuwse) vaardigheden te leren ontwikkelen.

Landelijk Expertisecentrum
Economie en Handel



Business Model Canvas

2. Vertel je uitkomsten aan je
buurvrouw/man gedurende 1
minuut.

1. Schrijf op wat je weet van het

2. Hoe Met je buurvrouw/buurman
3. |Hulp Geen

4. Tijd 1 minuut

5. |Uitkomst |Wordt plenair besproken

6. |Klaar Wacht even

Landelijk Expertisecentrum

Economie en Handel
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1. 'Wat Een goede vriend van je wil een Warme
Bakker(ij) in Utrecht beginnen. Hij vraagt
jullie om hem te helpen met zijn
ondernemingsplan. Met behulp van het
BMC gaan jullie aan de slag. Schrijf
datgene dat nodig is voor de bakkerij
ieder op een aparte post-it en plak die in
een bouwsteen van de poster.

Hoe Per tafel
Hulp Poster en post-its
Tijd 10 minuten

Uitkomst |Ga je straks presenteren

Klaar Leg je pen voor je neer en wacht even Landelijk Expertisecentrum

O 8] B o N

Economie en Handel
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T-kaart

T-kaart Bijdrage leveren.....

Ziet er uit als: Klinkt als:
- spreken - ‘ik denk dat...’
- luisteren - ‘een andere manier is om...”
- dicht bij elkaar zitten - ‘misschien kunnen we...’
- oogcontact maken - ‘zijn er nog andere ideeén...
- ‘we hebben het nog niet gehad
over....”

Landelijk Expertisecentrum

Economie en Handel
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1. 'Wat Je vriend is het bedrijf begonnen. Zijn
omzet blijft achter bij de verwachtingen
doordat steeds meer klanten het brood
bestellen en laten bezorgen (bij de
Virtuele Supermarkt). Je vriend, de
bakker, wil onderzoeken of hij ook zijn

brood kan laten bezorgen. Schrijf op post- m VIE <
its wat er verandert in het BMC.
2. |Hoe Per tafel
3. Hulp Poster en post-its
4. |Tijd 10 minuten
5. |Uitkomst |Ga je straks presenteren
6. Klaar Wisrel e Landelijk Expertisecentrum

Economie en Handel
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1. 'Wat Presenteren van de uitkomsten
2. Hoe Tel in je team af van 1 t/m 4. De mensen
met de nummers 1, 2 en zoeken een ander
team.
De nummer 3 en 4 presenteren de Tp= 5
uitkomsten aan de nieuwe teamleden
(1 en 2). Nummers 1 en 2 stellen hierover
vragen.
3. |Hulp Poster met post-its
4. |Tijd 5 minuten
5. |Uitkomst Wordt plenair besproken
6. Klaar s @ve Landelijk Expertisecentrum

Economie en Handel



Debriefing

* bespreken uitkomsten
* waar begin je het model in te vullen?
e wat is de samenhang van het model?

Landelijk Expertisecentrum
Economie en Handel



v

Landelijk Expertisecentrum
Economie en Handel



Formuleer controleerbare hypotheses
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Ga het model testen
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Pas het model aan en ga testen
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Pas het model aan en ga testen
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Didactische verantwoording

Concept-context opdracht; maak een (concept) ondernemingsplan m.b.v. het BMC model
zonder enige voorkennis leren werken met het BMC.

samenwerkend leren

leerlingen zijn aan het werk, de docent loopt rond

Genummerde koppen op reis; leerlingen presenteren uitkomsten aan elkaar.

Landelijk Expertisecentrum
Economie en Handel




B

o
7

Het samenwerkend leren versterken:

1. Wederzijdse afhankelijkheid; verschillende rollen geven,
voorzitter/procesbewaker, tijdsbewaker etc.

2. Individuele aanspreekbaarheid; iedere leerling (per groepje) een andere kleur
post-its geven. Leerlingen informeren dat ze het later moeten presenteren.

3. Directe interactie; groepjes creéren door tafels tegen elkaar te zetten en de
leerlingen daaromheen te groeperen

4. Ontwikkeling (21e eeuwse) vaardigheden; T-kaart inzetten

Landelijk Expertisecentrum
Economie en Handel
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Doel

Het aanreiken van een didactische lesvorm om je leerlingen:

1. het Business Model Canvas te laten analyseren, evalueren en creéren;
2. (21e eeuwse) vaardigheden te leren ontwikkelen.
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